
1. Asiakas vastaa puheluun

Puhelun jälkeen viesti:  “Kiitos puhelusta” – tekstari
DIGICARD-linkil lä
Seuraavalla soitolla nimesi ja logosi näkyvät →
vastausprosentti  kasvaa.
Jokaisesta puhelusta jää pysyvä kontakti.

EI MÄÄRÄAIKAISUUTTA
Skaalautuu helposti koko tiimille: myyntiin, rekrytointiin tai asiakaspalveluun.
Uuden työntekijän tiedot voidaan päivittää digikorttiin heti aloituspäivänä, ei painettuja
kortteja tai odottelua. 

2. Asiakas EI vastaa puheluun

Heti perään viesti:  “Yritin tavoittaa” – tekstari
DIGICARD-linkil lä
Seuraavalla soitolla nimesi ja logosi näkyvät →
vastausprosentti  kasvaa.
Kylmästä lämpimäksi ennen ensimmäistä keskustelua.

DIGICARD
TEKEE JOKAISESTA SOITOSTA
TULOKSELLISEN

Toimi näin soiton jälkeen

Tallennettu numero lisää puheluiden vastaus
mahdollisuutta jopa 60 %.

PAREMPI VASTAUSPROSENTTI

HYÖDYNNÄ KAIKKI PUHELUT
Kiitos- tai tavoittelu-viestit vievät keskustelua
eteenpäin.

AMMATTIMAINEN ENSIVAIKUTELMA
Brändätty Digicard kertoo juuri sen viestin,
jonka haluat asiakkaan näkevän. 

KYLMÄSTÄ LÄMPIMÄKSI
Asiakas tietää soittajan jo ennen ensimmäistä
keskustelua.

Katson minun DIGICARD:
qr.digicard.fi/lari_digicard

https://qr.digicard.fi/lari
https://qr.digicard.fi/lari_digicard

